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FOTOCASA PRO ACADEMY DAY SUR
Los agentes inmobiliarios apuestan por la formacion
en el Fotocasa Pro Academy Day Sur en un momento
de maxima actividad en el mercado de la vivienda

e La jornada reunié a mas de 300 agentes inmobiliarios andaluces que
apuestan por la formaciény la innovacién para afrontar los retos del sector

e En un escenario de desequilibrio entre oferta y demanda, los agentes
inmobiliarios apuestan por la formacién para diferenciarse

e El economista Gonzalo Bernardos fue el encargado de abrir la jornada con
una inspiradora charla inaugural

e Fotocasa Pro Academy consolida en Sevilla su papel como referente en
formacién para profesionales inmobiliarios

e Aqui se puede ver un video resumen de la jornada

Madrid, 7 de octubre de 2025

Fotocasa Pro Academy ha celebrado con gran éxito en Sevilla una nueva edicién
del Fotocasa Pro Academy Day Sur, una jornada formativa que reunié a mas de
300 agentes inmobiliarios andaluces. El evento, celebrado en el emblematico
Hotel Alfonso XlII, se consolida como punto de encuentro de referencia para
los profesionales que apuestan por la formaciéon y la innovacion en un

momento de gran dinamismo del sector.

Actualmente, el mercado inmobiliario en Andalucia atraviesa una fase de
maxima actividad, marcada por una fuerte demanda y una oferta cada vez
mas limitada. Esta situacion ha provocado un incremento interanual del 20% en
el precio de compra de lavivienda y del 11% en el alquiler, segun los ultimos datos
del Indice Inmobiliario Fotocasa. En este contexto, los agentes inmobiliarios
juegan un papel clave: estar actualizados y preparados se convierte en esencial
para ofrecer el mejor acompafiamiento a compradores, vendedores,
arrendadores e inquilinos.


https://www.youtube.com/watch?v=0N95F_d_DNw
https://cursosonline.fotocasa.es/
https://pro.fotocasa.es/academy-day/

La jornada en Sevilla ofrecié a los asistentes 18 ponencias de expertos centradas
en las tendencias del mercado, la digitalizacidon del sector y las estrategias
de captacion y fidelizacién de clientes. Ademas, permitié generar un espacio de
networking para compartir experiencias y buenas practicas entre profesionales de
toda la region.

“En un mercado tan dinamico como el que estamos viviendo en Andalucia, la
formacion continua es clave para que los profesionales puedan dar respuesta a
las necesidades de sus clientes. La gran acogida de este Fotocasa Pro Academy
Day Sur refleja el compromiso de los agentes inmobiliarios con la excelenciay su
necesidad de diferenciarse en un entorno altamente competitivo y la voluntad de
Fotocasa de seguir ayudando a los agentes inmobiliarios a estar al dia de todas las

novedades y poder ofrecer a sus clientes las mejores soluciones”, ha destacado
Marcela Gonzalez, directora de Marketing B2B de Fotocasa.

Gonzalo Bernardos realizé la charla inaugural
Abrié la jornada el prestigioso economista Gonzalo Bernardos, quien abordo “El

nuevo boom inmobiliario”. En su andlisis, explico las causas de la gran actividad
del sector y mostré a los agentes lo que se viene para los proximos meses en el


https://www.fotocasa.es/

sector y como deben adaptarse para el mercado inmobiliario en plena
efervescencia.

Por este espacio pasaron también otros expertos como Viceng¢ Soler e Ivan
Gomariz, quienes compartieron las claves para potenciar la marca personal y
aprovechar el potencial de las redes sociales en el sector.

Después, Ismael Kardoudi mostré6 como diferenciarse para captar un mayor
nuamero de clientes vendedores; Pere Maymiy Hugo Ballén pusieron el foco en
la importancia de medir los resultados de marketing y en cdmo las resefias de
Google pueden impulsar la reputacion de las agencias inmobiliarias; y, en el area
financiera, Francisco Prieto explicd los pasos para asegurar la financiacion de los
clientes.

La jornada también estuvo dedicada a las tendencias mas disruptivas del sector.
Alberto Jiménez mostré una completa “Radiografia del mercado inmobiliario en
Andalucia”, aportando datos y perspectivas clave para entender la situacion local.

Después, Joan Roig compartioé consejos practicos sobre “Fotografias perfectas para
captar mds”, una herramienta esencial para la venta de inmuebles.

Por otro lado, las ponencias mas tecnoldgicas estuvieron protagonizadas por
Francesc Ramirez, con un enfoque practico sobre el uso del CRM, y por Eduard
Solé, que retd a los asistentes con su ponencia “IA: Programando la obsolescencia
del agente inmobiliario”.

En la rectafinal, Diego Gonzalez analiz6 “La revolucién silenciosa en la captacion de
inmuebles”, destacando el poder de los datos como motor de transformacion. El
cierre corrié a cargo de Ménica Ramirez, con un mensaje inspirador sobre la
captacion de exclusivas: “La exclusiva no se pide, se gana”.

La gran jornada de formacion culmino con la inspiradora conferencia magistral de
Alberto Padilla, que subrayé la excelencia y la fidelizacion como ejes

fundamentales para consolidar el éxito a largo plazo.




Una cita imprescindible para el sector inmobiliario
Con este evento, Fotocasa Pro Academy reafirma su compromiso con la formacion
y el desarrollo de los profesionales inmobiliarios, ofreciendo herramientas que les

permitan afrontar con éxito los retos de un mercado en constante evolucion.

El proximo Fotocasa Pro Academy Day se celebrara el 11 de noviembre en
Madrid.

Aqui se pude ver un video resumen de la jornada

Sobre Fotocasa

Portal inmobiliario que cuenta con inmuebles de segunda mano, promociones de obra
nueva y viviendas de alquiler. Cada mes genera un trafico de 34 millones de visitas (75%
a través de dispositivos moviles). Mensualmente elabora el indice inmobiliario Fotocasa,

un informe de referencia sobre la evolucion del precio medio de la vivienda en Espanfa,
tanto en venta como en alquiler.


https://www.youtube.com/watch?v=0N95F_d_DNw
https://www.fotocasa.es/indice/

Toda nuestra informacion la puedes encontrar en nuestra Sala de Prensa.

Méas informacidén sobre Fotocasa.

Sobre Adevinta

Adevinta es un grupo de empresas lider en marketplaces digitales y una de las principales
empresas del sector tecnolégico del pais, con mas de 18 millones de usuarios unicos al
mes en sus plataformas de los sectores inmobiliario (Fotocasa y habitaclia), empleo
(InfoJobs), motor (coches.net y motos.net) y compraventa de articulos de segunda mano
(Milanuncios).

Los negocios de Adevinta han evolucionado del papel al online a lo largo de mas de 40
afios de trayectoria en Espafia, convirtiéndose en referentes de Internet. Con sede en
Barcelona, la compafila cuenta con una plantila de mas de 1.000 personas
comprometidas con fomentar un cambio positivo en el mundo a través de tecnologia
innovadora, otorgando una nueva oportunidad a quienes la estan buscando y dando a
las cosas una segunda vida.

Adevinta tiene presencia mundial en 10 paises. El conjunto de sus plataformas locales
recibe un promedio de 2.500 millones de visitas cada mes.

Mas informacién en adevinta.es
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